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Una produzione
trentennale, con oltre
15mila porte all’anno e
130 proposte diverse, per
lanciare uno show room
ad alto livello. Piu di sei
miliardi di fatturato ed
un‘area, tra industria e
commercializzazione, di
oltre settemila mq.

La casa ¢ da sempre uno dei beni
pitt importanti e pitt desiderati dagli
italiani.

Appena le condizioni economiche
lo permettono, la coppia italiana
tende ad investire i propri risparmi
nel mattone, cercando di realizzare
quel sogno che I'accompagna fin da
quando, ancora all'epoca del fidan-
zamento, nascono i primi progetti
per il futuro.

La casa come focolare domestico,
come luogo dove la famiglia pud
esprimere e trovare tutto il suo calo-
re, ma anche la casa come investi-
mento, come luogo di vacanza o di-
vertimento, come luogo dove tra-
scorrere le ore ed il tempo libero.

Una scelta, quella di un apparta-
mento o una villa, di un attico o una
casa di campagna, di una casetta
indipendente o di uno chalet in
montagna, che deve necessariamen-
te seguire le possibilita economiche
di chi compra, e che richiede, a chi
si trova dall'altra parte, nel ruolo del

venditore, la capacita di offrire alter-
native sempre nuove ed il maggior
numero di soluzioni possibili.

Una varieta di scelte che, a mag-
gior ragione, deve essere presente
tra i materiali per I'edilizia che, pro-
prio perché permettono di persona-
lizzare e dare un tocco di classe a
un edificio od una palazzina gia esi-
stenti, devono presentare, olfre alle
caratteristiche di qualita e durata,
anche funzionalita ed aspetto piace-
vole.

Cosi, seguendo un design moder-
no e avvincente o una linea classica
e tradizionale a seconda del prodot-
to e delle esigenze, i materiali oggi
utilizzati in edilizia devono sempre
piu soddisfare i gusti della gente,
che richiede forme particolari e colo-
ri sempre piti numerosi,

Tra essi, due in particolare rap-
presentano anche un importante
“complemento” dell'arredamento.

Si tratta degli infissi e delle porte
interne che, pur essendo indispen-
sabili per completare la costruzione
e renderla abitabile e pur dovendo
durare nel tempo, sono in grado di
dare quel tocco personale all'appar-
tamento, creando un tutt'uno con
'arredamento interno ed esterno.

Un insieme di condizioni alle qua-
li un'azienda che opera da oltre
trent’anni nel settore del legno ha
voluto dare la giusta importanza,
realizzando un centro, unico nella
zona, col quale offrire al cliente una
vastissima scelta di porte ed infissi,

Una veduta esterna del show-room tecnologico, con sullo sfondo lo stabilimento
Ipea.
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accuratamente presentati ed am-
bientati in oltre 2.000 metri quadra-
ti di esposizione,

Si tratta della Tecnolegno Infissi
Srl di Piobesi Torinese, una societa
destinata alla commercializzazione
di serramenti e porte di qualita, rea-
lizzati con tecnologie e materiali di-
versi, e di altri prodotti e comple-
menti dell'arredamento, quali scale
interne, maniglie per porte, serran-
de per garages, porte blindate.

LA STORIA

L'azienda della seconda cintura
torinese, la cui area espositiva ¢ lo-
calizzata in vie del Mare 18, sulla
strada proveniente da Vinovo, nasce
su un progetto che fonde qualita,
tradizione ed esperienza nel settore
specifico.

La Tecnolegno Infissi Srl, infatti,
rappresenta la naturale evoluzione
di unattivita sorta negli Anni ‘60,
quando la grande passione per il le-
gno fa nascere a Nichelino, per ope-
ra di Simone Coraglia ed Emilio Za-
go, una falegnameria che presto si
indirizza verso la produzione di por-
te interne in legno.

Dieci anni dopo, nel 1970, inizia
la progettazione del nuovo stabili-
mento di Piobesi Torinese, in via del
Mare 16, ideato secondo standard di
produzione all'avanguardia, dove la
Coraglia & Zago si trasferisce nel
1975, diventando Ipea, Industria
Porte e Affini.

Da questo momento I'azienda si
specializza sempre pit nel settore
delle porte d’arredamento, propo-
nendo una gamma di prodotti che
ottiene subito I'approvazione del
mercato anche pit esigente.

Nel 1988, affiancata all'lpea, che
cresce sempre piti sia come produ-
zione sia come ampiezza dei mercati
a cui i suoi prodotti sono destinati,
sorge un'azienda commerciale gesti-
ta dal genero di Zago, Matteo Mari-
no, professionalmente cresciuto »




Sopra: Una fase della lavorazio-
ne con un impianto a controllo
numerico.

A destra: Una scala interna
esposta nello show-room.

nell'azienda del suocero. E la
Tecnolegno Snc di Marino &
C., specializzata nella commer-
cializzazione di porte e serra-
menti, con punto di vendita a
Nichelino in via XXV Aprile 71.

Ma le ampliate dimensioni
aziendali, pur sempre contenute
nell'ambito di una gestione
strettamente familiare a cui par-
tecipano gradualmente tutti i di-
scendenti dei due fondatori, por-
tano alla necessita di disporre di un
adeguato centro di commercializza-
zione, localizzato possibilmente vici-
no alla casa “madre”, I'lpea, che sia
in grado di soddisfare le pit diverse
esigenze del consumatore.

Viene quindi realizzato, a fianco
dello stabilimento di produzione, un
grande show room su due piani, che
diventa il centro di commercializza-
zione dei prodotti Ipea e di altre
marche di prestigio. Parte cosi il
progetto Tecnolegno Infissi Srl, che
sostituisce l'attivita della vecchia
Tecnolegno Snc, diventata ormai
troppo piccola per le mutate esigen-
ze aziendali.

LA PRODUZIONE

Attualmente lo stabilimento della
Ipea Srl produce oltre 15mila porte
all'anno, occupando una ventina di
dipendenti e ottenendo un fatturato
nell'ordine dei 6.5 miliardi.

Nei circa 5.000 metri quadrati co-
perti di via del Mare 16, vengono
realizzate, utilizzando macchinari a
tecnologia avanzata, porte tambura-
te in stile e moderne, suddivise in
diverse collezioni con un denomina-
tore comune: la qualita del prodotto
finito, che si colloca nella fascia me-
dio-alta del mercato.

Le porte Ipea, siano esse classi-
che o moderne, ad arco o pantogra-
fate, raggiungono un livello di alta

qualita
fortemente
standar-
dizzata,
garanten-
do un
prodotto
estrema-
mente af-
fidabile
dal pun-

to di vi-
B sta tec-
nologico
e con
soluzio-
ni di design che lasciano spazio alla
creativita ed alla scelta di chi deve
“vestire un ambiente”.

LA “QUALITA IPEA”

Il “Marchio Qualita Ipea”, una ga-
ranzia sui prodotti Ipea, ¢ la confer-
ma dell'attenzione che l'azienda di
Piobesi pone nei confronti del clien-
te, localizzato su tutto il territorio
nazionale.

La porta Ipea. infatti, viene com-
mercializzata in tutta Italia, e le for-
niture sono spesso destinate ad im-
presari e costruttori che le montano
in interi complessi residenziali, pa-
lazzi e villette.

L'azienda effettua la produzione
completa della porta, dall'acquisto
del legno, proveniente da diversi
paesi europei e del mondo (Austria,
Nord Europa, Sudamerica, ecc.),
all'essiccazione interna con forni a
sonde, alla realizzazione del prodot-
to finito.

Questa caratteristica, unita al-
le ridotte dimensioni aziendali
(che la collocano comunque tra
le prime cinque imprese piemon-
tesi del settore e senz'altro la pri-
ma del Pinerolese) ed al fatto di
effettuare le commesse “sul ven-
duto”, rendono la produzione
Ipea flessibile alle esigenze della
clientela, che puo cosi avere la
possibilita di ottenere porte su
misura per ogni esigenza.
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LA COMMERCIALIZZAZIONE

Una peculiarita che rende ancor
pit completo anche il servizio reso
dalla nuova societa di commercializ-
zazione, la Tecnolegno Infissi Srl.

Questa azienda, guidata dall'am-
ministratore unico Matteo Marino,
puo contare sui ben 130 modelli di-
versi di porte Ipea, ulteriormente
adeguabili, in dimensioni, alle ri-
chieste della clientela, oltre ad una
serie molto vasta di altre porte d'au-
tore, dalla collezione Garofoli in le-
gno massiccio alle collezioni con-
temporanee in poliestere lucido, dal-
le porte blindate della Dierre ai ser-
ramenti in legno verniciati in resina
o ad acqua, dai serramenti in legno-
alluminio alle serrande per garages
in materiali diversi, legno compreso.

Si aggiungono alle porte ed agli
infissi anche una serie di comple-
menti d’arredamento che foccano le
maniglie (della Mandelli, Olivari e
Valli & Valli), le scale a rampa ed a
chiocciola per interni e le scale re-
trattili per soffitti.

Il tutto collocato in un ambiente
accogliente, curato e funzionale, do-
ve le innumerevoli porte esposte so-
no dislocate secondo un criterio lo-
gico, suddivise in isole che accolgo-
no prodotti con caratteristiche simi-
li.

SHOW ROOM D'AUTORE

Grazie ad un‘attenta analisi e di-
sposizione degli spazi realizzata dal-
lo studio di architettura Rosental di
Torino, lo show room di via del Mare
18 diventa uno spettacolare labirin-
to, dove ¢ impossibile perdersi e do-
ve ogni elemento, dalla porta all'in-
fisso, dalle scale alla maniglia. risul-
ta inserito in un‘ambientazione rea-
le, con muri in cartongesso, finti da-
vanzali, piante e fiori, complementi
di arredamento.

Il cliente, che pud cercare con
tranquillita la porta su misura per
le sue esigenze guidato da una sem-
plice piantina pieghevole in distribu-
zione nella hall, ¢ assistito nei suoi
acquisti, oltre che dal personale
specializzato dell’azienda, tra cui gli
stessi titolari, anche da funzionali e
chiare targhette poste a fianco di
ogni bene esposto, dove vengono il-
lustrate tutte le caratteristiche tec-
niche, lo stile ed il nome del prodot-
to in questione.

Un servizio dove cortesia e qualita
si fondono in uno slogan che, da so-
lo, & una sicurezza: «Ogni porta,
cento soluzionir. 0
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