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I. LA FRATELLI FRESCO E AZIENDA LEADER A LIVELLO
‘ NAZIONALE

. LA MARMITTA E'
«MADE IN CUMIANA»

di Marco Comello

e ; . ) Il capannone della
E’ fornitrice di Cagiva, Gilera o

e TM. - Il 22% delle marmitte
vendute in Francia come
ricambi originali proviene da
Cumiana - | primi passi nel 73
- Produzione: 90.000 pezzi
I'anno - 17 dipendenti e
fiducia nel futuro -

I giovanissimi centauri della strada
forse lo ignorano, ma le marmitte di sca-
rico delle loro motociclette portano un
marchio tutto pinerolese. Quello della
Fratelli Fresco S.a.s., azienda cumianese,
che a partire dal 1973 si & progressiva-
| mente imposta all’attenzione dell’indu-
| stria motoveicolistica nazionale, diven-
tando fornitrice della Cagiva, della Gile-
ra, della T.M., leaders di mercato.

Ricorda, con un pizzico di nostalgia,
' Fiorello Fresco, che cura i rapporti com-

merciali: «Cominciammo nel ‘69 sotto
casa, facendo i battilastra; soltanto
qualche anno do-
po, spinti dalla
o Nostra passio-
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ne per le moto, producemmo il primo si-
lenziatore. Andava talmente bene che
decidemmo di smontarlo perché la moto
aveva perso tutta la sua grinta, il suo
rombo caratteristico».

Poi perd, evidentemente, tornarono a
pensarci su e adesso il vecchio sottotetto
¢ diventato una struttura moderna, che da
lavoro a diciassette dipendenti, guidati da
Angelo, che segue la produzione, da Flo-
R rido, che si occupa di
' = prototipi e di prese-

.y rie, e dal gia cita-

to Fiorello,
con il quale
ab-
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biamo parlato.
Ogni anno,
dall’officina
sulla statale
589 escono 90
mila pezzi de-

La saldatura
delle marmit-
ta e fatta a
mano.
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stinati per meta al mercato interno e per
I’altra meta a Francia, Spagna, Germania,
Regno Unito, oltre a vari sbocchi minori
in Svizzera ed Austria. Da oltralpe
specialmente arrivano molte soddisfazio-
ni: ben il 22 per cento delle marmitte
vendute in Francia come ricambi degli
originali proviene da

Cumiana, dopo
j » aver superato
' esami ri-

go-

rosi da parte delle autorita che si occupa-
no della conformita dei prodotti alle nor-
me vigenti in fatto di rumorositd massima
ammessa. Altrettanto severi sono i con-
trolli che vengono effettuati in Germania
o in Svizzera, mentre la situazione ¢ di-
versa nei paesi dell’area mediterranea,
dove minori sembrano essere le preoccu-
pazioni ecologiche. «Del resto - ci viene
spiegato - come avviene un po’ dapper-
tutto, l'interesse dei teen-agers é soprai-
tutto quello di avere una marmitta che
faccia guadagnare qualche chilometro
all’ora in pin. Quando il mercato ci
chiedera un prodotto diverso, noi sare-
mo pronti. Gia oggi, su richiesta, con-
struiamo anche marmitte catalitiche che
riducono le emissioni nocive, ma quasi
esclusivamente per svizzeri e tedeschi».
Eppure, nonostante i successi conse-
guiti dall’azienda, per I'industria veicoli-
stica in generale, questo non & certo un
momento favorevole: «E" vero: nel Re-
gno Unito, ad esempio, nel corso del
1990 abbiamo assistito ad un calo del
35 per cento nelle vendite. Noi conti-
nuiamo d'altra parte a credere per forza
- sottolinea Fiorello - nel nostro lavoro.
Gli andamenti ciclici sono un fenomeno
ricorrente, cosi come una certa stagio-
nalita nelle vendite. E' noto che gli ordi-
ni di motocicli aumentano a partire dal-
la primavera ed il contrario avviene ver-
so I'autunno. A questo ci siamo abituati, »
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perché avviene ogni anno». Nel momento
di flessione interviene il settore sportivo,
il cross in particolare, a reintegrare gli or-
dinativi a favore della Fresco.

Ma a dimostrare che comunque la so-
cieta & ancora disposta ad investire nel fu-
turo parlano le cifre del bilancio: negli
ultimi due anni sono stati spesi comples-
sivamente duecento milioni per i fabbri-
cati aziendali e cento per acquistare nuovi
macchinari.

La novita vera & che gli imprenditori
fratelli Fresco hanno gia pronto nel cas-
setto un ampliamento dell’officina. Gli
attuali due stabilimenti (di cui perd solo
uno & addetto alla produzione, mentre
1"altro & stato concesso in affitto ed ospita
attivita diverse) oggi distanti tra loro cen-
to metri, saranno uniti in un unico edifi-
cio. Cio & stato reso possibile grazie ad
una variante al piano regolatore vigente
destinata alle aree artigianali, di cui varie
ditte cumianesi attendevano I'approvazio-
ne. In virti della nuova norma, ora, la
Fresco ampliera la superficie coperta dan-
do respiro alla produzione. Con quali ef-
fetti? Principalmente una ricaduta benefi-
ca sull’occupazione locale: «/ndubbia-
mente; contiamo di assumere cingue o
sei giovani per crescerli a modo nostro
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GIUSEPPE BLIS:

la marmitia é
«made in Cumiana»

ed insegnar loro il mestieré. Ma forse
potrebbe prospettarsi ' eventualita di
chiamare anche una persona gia esper-
ta. Questo lo valuteremo con i miei fra-
telli, andando avanti».

Che facciano sul serio, non & da mette-
re in dubbio: dopo aver superato, in pas-
sato, qualche scoglio, come il ricorso alla
cassa integrazione, ora in azienda si lavo-
ra a ritmo sostenuto: tra gli operai due so-
no stati assunti con contratti di formazio-
ne confermati qualche mese fa. Tutte le
maestranze provengono da Cumiana o
dai paesi vicini, ma in tuta blu ci sono an-
che due extracomunitari: «Originari del
Marocco - ci viene precisato - che si so-
no integrati alla perfezione con noi e
con i quali si vive e si lavora in piena
armonica. Poi ci siamo noi tre, dal mat-
tino alle sei fino alla sera, se non siamo

fuori per impegni».

Dal 1982 al 1983 Fiorello Fesco riesce
a trovare il tempo per dedicarsi anche alla
vita politica, consigliere nel Pci. Che cosa
¢ rimasto di quella esperienza? «Forse
non tornerei indietro, pur rimanendo un
womo di sinistra. Di quell’epoca ho ap-
prezzato soprattutto I'onesta di Cesare
Bianco, nostro capogruppeo al consiglio
comunale, una dote non comune in giro.
E oggi? E' ovvio che il partito debba ag-
giornarsi alla mutata realta sociale, che
ammetta, ad esempio, il dissenso».

Esiste un sogno per ’azienda dei fra-
telli Fresco? «Soltanto uno. La conti-
nuita. Cioé vorrei che noi si potesse an-
dare avanti cosi». Insomma, un sogno
concreto, di lamiera ben modellata e sal-
data «Made in Italy». Anzi, «Made in
Cumiana». .
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LA MARMITTA
NONE’

SOLO
SILENZIATORE

Sopra: l'imballaggio del prodotto finito. Sotto: la marmitta é quasi pronta, ultimi ri-
tocchi.




